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《实用口才艺术》

内容概要

《实用口才艺术(第3版)》足于提高学生整体素质和学生综合职业能力、特别是创新能力和实践能力的
培养，在认真总结本课程教学实践的基础上，系统而简要地阐述了口语艺术的特征和基本原则，以及
社交评议艺术、演讲评议艺术、辩论语言艺术、求职面试评议艺术、谈判艺术、推销语言艺术、口语
主体美好形象的塑造等内容。是高职高专院校的理想教材和企业经营管理人员的理想读本。
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书籍目录
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述2.2　社交语言的基本要求2.3　社交语言的巧妙运用2.4　社交语言的实用技巧本章小结主要概念和
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《实用口才艺术》

精彩短评

1、一版、二版、三版显示其畅销、实用。
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