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《你是最好的保险经理》

前言

　　人才资源是生产要素中最活跃、最具能动性的因素，作为保险公司，建设一支规模宏大、结构合
理、素质较高的人才队伍，充分发挥各类人才的积极性、主动性和创造性，完善人力资源管理体制已
经成为管理的重点。根据我国保险公司人力资源管理的实际，最急切需要采取的措施是建立高素质的
员工队伍。担任这一艰巨任务的自然是直接面向基层的主管们，他们工作的好坏将直接影响到整个保
险公司员工队伍的稳定与发展。　　作为基层主管，首先要用先进的企业文化凝聚员工。保险公司作
为服务性企业，要确立以人为本的企业文化，实行“人性化”管理，把尊重人才、尊重人的各种潜能
的发挥置于管理的首位。通过实施文化管理，确立企业共同遵循的价值观和行为方式，大力弘扬企业
精神，引导全体员工为实现统一、明确的目标而做到同心同德，步调一致。要在自己的小组织内建立
具有人性化、科学化的激励机制，既考虑人才的物质需求，又考虑人才的精神需求，创造一个尊重员
工的环境，对员工实行非强制性的激励和约束。要发扬民主精神，保持与员工之间的经常交流，能够
认真听取员工意见，满足员工自我实现的欲望，使员工体会到自己参与创造企业的价值，从而更充分
地发挥主观能动性和创造性。
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《你是最好的保险经理》

内容概要

点燃激情：激励一词在心理学上指的是激发人的动机的心理过程，即通过某种外在的或内在的刺激，
使人维持兴奋的积极状态管理学中的激励，就是通过各种外部或内部的刺激，激发人的工作动机、渊
动人的积极性、开发人的潜能的过程它是人力资源管理与开发的永恒主题和有效手段，也
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流失的原因七、提高新人留存率五大秘诀第九章 带领团队开展业务一、带领团队需要思维创新二、寻
找和拜访准客户三、保险营销调研的内容与方法四、保险人员促销的技巧与策略五、保险业务的促成
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华人民共和国保险法第十章 基层主管必备的理念一、正确处理团队发展与个人业绩的关系二、组建团
队重在选才三、指派任务的重点四、财险公司个人代理人团队建设要点五、保持营销团队的可持续发
展六、案例解析：团队经营理念的建立参考文献
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章节摘录

　　第一章 优秀的基层主管应具备的基本素质　　一、基层保险主管应具备的业务素质　　营销是企
业经营的一块重要阵地，可以毫不夸张地说，营销能否做好关系着企业的生死存亡。而营销主管在其
中的作用无疑是举足轻重的。保险营销主管在工作中会面临哪些挑战，又该如何处理这些挑战从而成
为合格的保险基层营销主管呢？　　1.实效分配　　保险营销主管的工作重在“营销”还是重在“主
管”，这关系到保险营销主管的实效分配问题。在营销周期开始的时候，保险营销主管要投入大量的
精力和营销团队一起做营销工作，但是越到最后的时候，保险营销主管就越是要扮演一个支持的角色
、一个领导的角色、一个资源调配的角色，这样才能有效地发挥出保险营销主管的作用。保险营销主
管要在团队选择、作业的过程中身体力行，指导整个方向，但是过程中的行为要由保险营销员来执行
，而不是保险营销主管行　　动。看一个保险营销主管的好坏，不是看他本人的营销能力到底有多强
，而是看他领导的营销队伍怎样。保险营销员的能力大小、营销队伍的潜能是否发挥出来了，这才是
考核保险营销主管的重要指标。　　⋯⋯
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编辑推荐

　　作为基层主管，要用先进的企业文化凝聚员工，保险公司作为服务性企业，要确立以人为本的企
业文化，实行“人性化”管理，把尊重人才，激发潜能置 于管理的首位。　　主管应全面提升员工的
业务素质。培训不仅能使员工适应工作的需要。还可以帮员工提升自我价值，是人力资源开发和管理
的一个重要组成部分。　　要积极营造使人才脱颖两出的氛围。一个公司能否充满活力、奋发向上，
关键在于它能否激发员工的热情和才智。基层主管要根据工作实际情况建立激励、开发、培养员工的
主动性和创造性的员工管理模式。
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