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《虚拟市场与经商之道》

内容概要

《虚拟市场与经商之道》是作者学术作品的一本专著，《虚拟市场与经商之道》分为5个部分：虚拟
市场理论、电子商务理论、虚拟市场心理再整合营销理论、网络心理经济理论和企业电子商务实施理
论。《虚拟市场与经商之道》通过8章33节的内容来论述虚拟市场与经商理论，其中收录了作者撰写
的24篇学术论文和一份课题研究的成果。
《虚拟市场与经商之道》以我国虚拟市场的形成及发展为引线，重点探讨了虚拟市场中的诚信问题、
电子商务的应用问题、以及如何将研究理论与实践有机结合的问题等。《虚拟市场与经商之道》的创
新之处体现在虚拟市场心理再整合营销理论体系的建立和应用、网络心理经济理论的提出和模型分析
，强调的是要注重心理学的知识和理论在虚拟市场商务活动中的广泛应用，并针对我国虚拟市场中存
在问题给出了具体的解决方案和措施。
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《虚拟市场与经商之道》

作者简介

王景河，男，1963年8月出生，黑龙江省宁安人，本科，教授，企业管理和金融学硕士生导师；1984
年7月参加工作，曾从事数学科学及计算机应用技术的教学及研究，在近7年的时间里一直从事电子商
务专业的教学及电子商务系统理论及技术方面的研究，累计发表学术论文近50篇，并主持和参与省部
级科研课题多项。
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《虚拟市场与经商之道》

书籍目录

第一部分  虚拟市场理论  第一章 我国虚拟市场的形成及发展概述    第一节 我国虚拟市场的产生与现状 
  第二节 我国虚拟市场发展面临的问题    第三节 我国虚拟市场发展的思路  第二章 虚拟市场的诚信建设
   第一节 完善虚拟市场中的诚信机制加快和谐社会建设    第二节 建立消费者在线信任加快B2C电子商
务的发展第二部分  电子商务理论  第三章 企业上网及其应用    第一节 排除障碍让企业真正上网    第二
节 企业网站建设不能忽视“细节问题”    第三节 试论上网企业实施“网络实名”的作用    第四节 网上
商店成功的三件法宝    第五节 试析企业虚拟化的成功之路    第六节 实施企业上网策略推进福建中小企
业信息化战略    第七节 实施电子商务对加快农村经济建设的思考  第四章 网上支付的完善    第一节 实
施有效策略降低网上银行对电子商务的负面影响    第二节 完善“网上银行”加快电子商务的发展    第
三节 惩治网络犯罪加快电子商务发展第三部分 虚拟市场营销理论  第五章 虚拟市场的营销理论简介    
第一节 网强直复营销理论    第二节 网络关系营销理论    第三节 网络软营销理论    第四节 网络整合营销
理论  第六章 虚拟市场心理再整合营销理论    第一节 网上商店购物者心理分析    ⋯⋯第四部分  网络心
理经济理论  第七章 网络心理经济的提出与模型第四部分  企业电子商务实施理论  第八章 泉州企业电
子商务的实施策略研究
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《虚拟市场与经商之道》

编辑推荐

《虚拟市场与经商之道》字数不多，但信息量越大，涉及到与虚拟市场有关的许多领域。它适合电子
商务、市场营销及相关专业的师生作为教与学的参考用书，也适合虚拟市场商务理论的研究者和虚拟
市场参与主体（企业、政府和消费者）的实践人员研读。
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