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《远见》

前言

　　《远见》出版转眼就七年了，感谢热心读者的一直支持。 几年前，机械社的王政编辑出国读书，
我也开始忙其他的事儿，《远 见》没有加印，书架上就断档了。 法律社的赵利铭分社长与我联系，
相聚而谈，一拍即合，便有了这次 的合作。 几年过来，积累厚了些，也成熟了些，可笔锋稍钝。 也
尝试着加了些内容。不同时期的东西糅在一起，虽刻意融合，但 出来的效果不理想。琢磨来琢磨去，
感觉还是不动更妥。 《远见》带着当年的特征，是当时思想和感受的记录。随后数年的 感悟，是新
的积累，还是留给新书的空间可能更好。世之推移，为大道大 法，旧著新书，说给不同群体的读者听
。 当下的中国，是一个跃跃欲试的时代。在这个时间截面上，人会有 一种隐隐的冲动：好像不干点
儿什么就对不住这个时代。 生命，像一颗流星，在这个时代的天空划过，那就让它更闪亮些！ 悄声
告诉这个时代：我们都没闲着！ 张勇 2010年12月21日星期二 于天津南开大学法学研究所
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《远见》

内容概要

《远见:提升律师执业技能的164个细节》内容简介：律师的成功不是来自学历和天赋,而是技能。技能
的提升是一个痛苦的过程,需要时间和精力的投入。《远见:提升律师执业技能的164个细节》作者总结
了从事法律教育和律师实务的心得和经验,凝练出了提升律师执业技能的若干细节,期望能够对法学院
师生、年轻律师和对律师职业有兴趣的社会各界读者有所启发和帮助。
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赖助手  第141节  养兵千日  第142节  《送东阳马生序》的启示——谦卑是一种智慧  第143节  服从与主
动  第144节  助理律师的思想定位  第145节  耐住寂寞，耐住清贫  第146节  莫让浮云遮望眼  第147节  一
颗感恩的心  第148节  助理律师必须是有心人  第149节  对程序性工作驾轻就熟  第150节  让当事人和办
案律师都满意  第151节  对于年轻律师而言，老律师是一笔资源  第152节  提升技能的最快捷途径是参
与  第153节  《卖油翁》的启示第22章  律师的声誉  第154节  律师千万别梦想得到受人热烈仰慕的地位
，那是政客的目标  第155节  律师竞争的目标是赢得当事人，律师竞争的内容是声誉  第156节  律师是
骑士，而不是海盗  第157节  律师的荣誉感  第158节  与人为善  第159节  律师交友，志同道合  第160节  
社交礼仪样样通第23章  奋斗无止境  第161节  所谓成功律师只是相对于他周围的小圈子而言  第162节  
厚积薄发——律师界没有暴发户第24章  成功的律师：富有、尊贵、悠闲  第163节  芝麻开花    第五部分
 写给法学院的师生  第164节  法学院是制造梦的地方，社会是实现梦的地方结束语  掩卷长思后记
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章节摘录

版权页：者要感谢自己的几位研究生：戴益聪、倪娜、李庶民、李硕和刘磊。他们负责书稿的录入和
编排，也是对书稿提出修改意见的第一批读者。还要感谢浙江的魏焕华律师。笔者在执业初期有幸与
他结识，并数度合作。他是新中国的第一批律师，有着老一辈律师敬业、谦虚、大度、执著等优秀品
德，已是八秩高龄，在离开执业岗位后，仍笔耕不辍，将经验和知识传授给新一代律师。他客气地与
我以朋友相称，但我一直视他为难得的良师。本书的写成与他的品德对我产生的无形激励大有关系。
承蒙魏老多年指点，叨在忘年至交，未曾言谢。此书付梓问世后，必将携之赴杭拜谒求教。最后，要
特别感谢笔者的恩师潘同龙教授和邓运贵教授。在笔者法律人生的每个重要阶段，都蒙二位恩师指点
迷津，使笔者心无旁骛。笔者乐于思考，但对文字的驾驭常感力不从心，幸得潘教授不吝点拨，终将
感悟梳理成册。由于笔者固执，并没有完全听从恩师、朋友和学生们的意见。所以，本书中的谬误和
浅陋之处是笔者刚愎自用的结果，责任完全由笔者自己承担。笔者还认识律师界一些参与过历史性审
判或国人瞩目的大案要案辩护工作、闻名遐迩的老前辈，他们有的功成名就，身居要职，仍在发挥余
热，有的已届耄耋之年，或告老还乡，或退居林下，悠然颐养天年，无暇或无心追逐往昔斑斓多彩的
律师生涯，回首纵横捭阖的峥嵘岁月，再现驰骋法坛、披荆斩棘的光辉历程。但愿律师界的前辈们浏
览此书时能激发昔日荷戟待旦的豪壮情怀，忆起尘封已久的历历往事，像唐朝诗人刘禹锡在诗中所说
：“马思边草拳毛动，雕盼青云睡眼开”，将自己积累的历史经验和精神财富传授给我们这些年轻的
求知者。
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编辑推荐

《远见:提升律师执业技能的164个细节》：提升律师执业技能的164个细节,法律思维与成长励志的完美
结合典范,法律经典励志书《远见》全新再版,持续两年雄踞实务法律图书排行榜榜首。技能之于律师
是一种know-how存乎于心，犹如空气，视之不见，却须臾不可无，为执业律师生存之必需。
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精彩短评

1、鸡肋
2、如果能更详细更深入点，就更好了。
3、学法律的都应该看看，特别是律师或者有志于做律师的人。
4、什么玩意儿！大篇幅的误导，大篇幅的鸡肋
5、慕名而买这本书，内容当然没的说，就是送快递的小哥不知什么原因延送了两天。
6、挺一般的商业书，不要买
7、实务界人士的书籍
8、对于新人在职场的工作，给予较好的指点
9、并非每一条箴言都有详尽具体的方法建议，但提供了一个思考的命题与启示，仍然值得一读。
10、东西不错，物美价廉！
11、所谓技能者，按最通俗的百度百科的说法（也符合一般人心中的印象）就是通过练习获得的能够
完成一定任务的动作系统。所谓细节，通常的理解就是不容易起眼的小环节，小事，需要细心去做的
事。... 阅读更多
12、这本书写的很好，质量、价格没的说
13、书刚看了一半，感觉挺好的。内容具体，对我们这些初级律师很有帮助。
14、书的质量不错，快递也很给力，好评！
15、与“细节”无关，太多“啰嗦”，费时而不获。此书不值得一买，更不值得看。
16、有帮助
17、律师必读
18、无条件推荐。好书。好评。
19、这本书纯粹就是作者在码字数，排版字号很大，一页纸没有几个字，内容感觉是无病呻吟不管是
对于律师或者其他从事法律行业的人来说，不建议购买和阅读，没有任何价值，评分如果可以打负分
我肯定打负分具体内容想买书的人看看章节标题就知道什么了，有钱还是去买一些比较实用的专业指
导书籍，不要浪费在这本书上
20、因为要搬家就把这本书裁剪了。对于刚入门的律师来说挺有用的，其中和当事人沟通的技巧都有
详细的说明。
21、这本书写的不错，比较适合刚刚从事律师执业的人来读，内容不是很多，但是有不少有用的东西
。
22、比前一本好，有了稍微实用一些的建议，不过依然只适合一目十行之阅！
23、物流超赞，适合青年律师学习，少走弯路
24、菜鸟律师起航辅导
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精彩书评

1、感觉这本书适合法学院的学生与刚考过司法考试之间的人看。很详细的鼓舞了你应该对律师职业
充满向往，告诉了你做一名合格的成功的律师应当注意的细节。但是只是建议做课外书看吧，对专业
技能方面没有太大的用。价格稍微有点高吧。
2、余幼时即嗜（shì）学。家贫，无从致书以观，每假借于藏书之家，手自笔录，计日以还。天大寒
，砚（yàn）冰坚，手指不可屈伸，弗（fú）之怠（dài）。录毕，走送之，不敢稍逾（yú）约。
以是人多以书假余，余因得遍观群书。既加冠，益慕圣贤之道。又患无硕师名人与游，尝趋百里外，
从乡之先达执经叩问。先达德隆望尊，门人弟子填其室，未尝稍降辞色。余立侍左右，援疑质理，俯
身倾耳以请；或遇其叱咄（chì duō），色愈恭，礼愈至，不敢出一言以复；俟（sì）其欣悦，则
又请焉。故余虽愚，卒获有所闻。 　　当余之从师也，负箧（qiè）曳（yè）屣（xǐ），行深山巨
谷中，穷冬烈风，大雪深数尺，足肤皲（jūn）裂而不知。至舍，四支僵劲不能动，媵（yìng）人持
汤沃灌，以衾（qīn）拥覆，久而乃和。寓逆旅主人，日再食（shí），无鲜肥滋味之享。同舍生皆
被（pī）绮（qǐ）绣，戴朱缨宝饰之帽，腰白玉之环，左佩刀，右备容臭（xiù），烨（yè）然若
神人；余则缊（yùn）袍敝衣处其间，略无慕艳意。以中有足乐者，不知口体之奉不若人也。盖余之
勤且艰若此。 　　今诸生学于太学，县官日有廪稍之供，父母岁有裘葛之遗，无冻馁之患矣；坐大厦
之下而诵《诗》《书》，无奔走之劳矣；有司业、博士为之师， 未有问而不告，求而不得者也；凡所
宜有之书皆集于此，不必若余之手录，假诸人而后见也。其业有不精，德有不成者，非天质之卑，则
心不若余之专耳，岂他人之过哉? 　　东阳马生君则在太学已二年，流辈甚称其贤。余朝京师，生以
乡人子谒余。撰长书以为贽，辞甚畅达。与之论辨，言和而色 夷。自谓少时用心于学甚劳。是可谓善
学者也。其将归见其亲也，余故道为学之难以告之。[
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《远见》

章节试读

1、《远见》的笔记-第99页

        建议读三篇古文，并且牢牢背熟，经常诵之!

《送东阳马生序》、《庖丁解牛》、《卖油翁》

《送东阳马生序》用来调节心态；

《庖丁解牛》和《卖油翁》是用来悟出提高技能之道！

2、《远见》的笔记-法律界人士要建立自己个性化的资料库

        对法律界人士而言，应建立自己工作领域的专题资料库，对自己工作领域的渊源能脱口而出最好
，即使不能，也要做到对各种资料信手拈来。

而且，法律界人士的资料库，最好是自己建立，只有这样，才可以用起来得心应手。特别要注意对法
律渊源分出层次。

资料库的目录非常重要，要做到条理清晰。资料库中的材料要分出专题，每个专题中的内容要力求详
尽，包括立法的历史、历次立法修改的情况等。

在建立资料库的问题上，法律界人士要有开放的眼光和视野。别的国家或体系中好的做法，应该直接
借用，没有必要从头开始。在建自己的资料库的时候，可以参考westlaw和lexis的经验。
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