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内容概要

《全国高等法律职业教育系列教材:司法口才学教程(第2版)》分上编、中编和下编。上编是导论；主
要探讨司法口才的概念、历史发展轨迹以及学习司法口才的意义和方法，是全书的总论；中编是司法
门才的基础理论，主要探讨司法口才的社会价值、司法口才最基本的理论知识如司法口才的方式和要
求、主体客体、基本技巧等，具有一定的实用性；下编是司法口才实际操作，分六章分别探讨了司法
口才最常见的几种形式：司法谈话（包括司法问话、司法调解）、司法宣读、法庭论辩、司法演讲，
然后再分别介绍司法口才某项技能的特点、表述方法和技巧，并穿插大量的实例和分析，化难为易，
便于实际操作。

Page 2
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作者简介

安秀萍，女，山西省教育学院（现太原师范学院）汉语言文学本科毕业。1976年工作，1981年开始在
太原市北城区教育局从事教学研究工作，1990年调入山西省政法管理干部学院任教，高教教龄22年，
副教授。2007年随中国法学会法律文书学研究会赴美考察美国法律文书的教学情况，现任中国法学会
法律文书学研究会理事，中国行为法学会法律语言研究会常务理事。
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书籍目录

上编导论 第一章绪论 第一节司法口才 第二节司法口才学 第三节学习司法口才的意义和方法 第二章司
法口才的产生和发展 第一节司法口才产生的条件 第二节司法口才的发展脉络 中编基础理论 第三章司
法口才的方式和要求 第一节言语交际的过程 第二节司法口才的方式 第三节司法口才的表达要求 第四
章司法口才的主体和客体 第一节司法口才的主体 第二节司法口才的对象 第三节司法口才的客体 第五
章司法口才基本技巧 第一节声音技巧 第二节表达技巧 第三节修辞技巧 第四节态势技巧 下编实际操作 
第六章司法宣读 第一节司法宣读的概念和分类 第二节司法宣读的特点 第三节司法宣读的方法 第四节
司法宣读的技巧 第七章司法问话 第一节司法问话的概念和种类 第二节司法问话的特点 第三节司法问
话的方法 第四节司法问话的技巧 第八章司法调解 第一节司法调解的概念和分类 第二节司法调解的特
点 第三节司法调解的方法 第四节司法调解的技巧 第九章法庭演讲 第一节法庭演讲概述 第二节法庭演
讲的特点 第三节法庭演讲稿的拟写 第四节法庭演讲的技巧 第十章法庭论辩（一） 第一节基础论辩常
识 第二节论辩的工具 第三节论辩中的诡辩与反诡辩 第十一章法庭论辩（二） 第一节法庭论辩概述 第
二节法庭论辩的特点 第三节法庭论辩的方法 第四节法庭论辩的技巧 参考文献 后记
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章节摘录

版权页：   问：既然如此，那你解放后为什么不回国？难道你就不怕中国人民向你讨还血债吗？ 答：
我在中国习惯了，我喜欢中国，舍不得离开她。 问：你的“喜欢”和“舍不得”指的是什么？恐怕是
另有一番含义吧！ 答：你这是什么意思？我不明白。 问：不！你很明白。你的所谓“喜欢”、“舍
不得”，说穿了，就是像当年你们日军法西斯想的那样，要吞并中国，永久地占有她，统治她，压迫
她！ 答：我的⋯⋯这个意思的不是。 问：收起你那一套吧！我们有充分的证据证明你的这种思想。
这个证据，也包括你所接触过的在京的日本人的检举。 答：那是些软骨头，他们根本不配做日本人！
当讯问人员问高野正二为什么不回国？他反而变被动为主动，说“我喜欢中国，舍不得离开她”。作
为一个新中国成立前对中国人民犯下滔天大罪的战犯，新中国成立后又进行颠覆活动的法西斯主义者
，是绝不会“喜欢”和“舍不得”中国的，讯问人员及时识破敌人的谎言，根据事实和逻辑给予了义
正词严的驳斥，直接点出被讯问者的真正意图，将主动权又控制在自己手里。 会话式有声语言，会话
双方始终处于一个相互联系的动态结构中，因交际双方题旨不同，心理状态不同，双方的交际地位、
控制与反控制、主动与被动不断变化，会话式有声语言交际变幻莫测，随机性很强。 二、无声语言 
除了有声语言外，无声语言在交际中有不可忽略的特殊作用。由于“熟视无睹”，以致人们渐渐淡忘
了它。假如你在街头向人问询：“请问，迎泽公园怎么走？”回答的人不带任何表情和动作甚至眼神
，说：“从那边走！”你会觉得这个信息很含糊，你仍然不知该怎么走。如果那个答话人边说边向迎
泽公园的方向指一下，你就会目标明确地向着他指点的方向前进。无声语言在交际中起着很大的作用
。我们都有过这样的体会，听录音不如亲自聆听本人的讲话效果好。 由此，言语交际中，无声语言起
着举足轻重的作用。无声语言可分为态势语、默语和界域语。 （一）态势语 一个人在交际时不但有
言谈，还有举止。我们常常会见到这些常见现象：一个人倾听别人说话时，会望着那人的脸，尤其是
他的眼睛。为了表示注意，听话人会轻轻地点头，或者说“嗯”。如果哪一句话他很赞同，头就点得
很深；如果哪一句感到怀疑，他就会扬起眉来，或者两个嘴角往下搭拉；如果不想再听下去了，他会
把身子挪一挪，把腿伸一伸，或者移开视线，不再注视说话人。这就是态势语。
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编辑推荐

《全国高等法律职业教育系列教材:司法口才学教程(第2版)》融入了司法口才研究的最新成果，体现
司法口才实用性的特点，注重理论联系实际，既有课堂讨论案例又有课内外实训，内容丰富多彩，形
式活泼多样，是高职高专法学专业司法口才课程的理想教材，是法学教师开展教学活动的重要参考，
也是公检法等司法干警、律师、公证、仲裁等机关和机构工作人员以及基层司法所司法助理员、人民
调解员工作的得力助手。
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精彩短评

1、还不错 不过感觉不是很专业 很多关于司法口才的论述还停留在一般口才上
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