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《说话办事心计学》

内容概要

《说话办事心计学》介绍：成功总是垂青于善于说话和巧于办事的人！可以说，会说话会办事是一个
人在生存和竞争中获胜的必备本领。当你真正掌握了说话办事的“心计”学，你就拥有了成功人生的
资本，就一定能在事业上取得成功，在人生中找到幸福。
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《说话办事心计学》

书籍目录

第一章 巧说话，舌头不妨拐点弯：说话心计学1.先看场合后说话2.话不点透，留点悬念3.轻松说“不”
4.得体的赞美使你更受欢迎5.幽默点，让大家笑起来6.善意的谎言更美丽7.坚持在背后说别人好话8.有
话说在先，事后少麻烦9.反驳别人要使点“心计” 第二章 抬身价，成为别人眼中的“绩优股”：办事
心计学1.学会漂亮地推销自己2.让自我介绍成为吸引人的广告3.增加自己被“利用”的机会4.勇敢“秀
”出自己5.创造出自己的“不可被替代性” 6.借别人名气抬高自己7.闪亮登场，树立完美形象8.“借光
”照亮自己的前程9.抬身价不等于“吹牛皮” 第三章 勤织网。你的人脉价值百万：社交心计学1.编织
自己的“人脉网” 2.减少敌人就是多交朋友3.“口渴”之前先“挖井” 4.海纳百川，有容乃大5.诚信是
一种无形的财富6.多为别人着想7.单打独斗很难成功8.专横少一点，尊重多一点9.人情，一定要做足第
四章 会变通，别“在一棵树上吊死”：变通心计学1.世上没有一成不变的东西2.把你的思路打开3.讲规
矩但不死守规矩4.不能“在一棵树上吊死” 5.随着时代的脚步前进6.“一根筋”只会四处碰壁7.突破传
统的思维模式8.逆向思维能助你拨云见日 9.想象力是无限的10.走别人没走过的路第五章 精选择。结交
“高含金量"的朋友：交友心计学1.跟“高含金量”的朋友在一起2.近朱者赤，近墨者黑3.距离产生美4.
朋友也要“区别”对待5.自己走百步，不如贵人扶一步6.知人知面要知心 7.浅交莫深言，一见难如故第
六章 察人心，像特工一样：识人心计学第七章 聚人缘，与什么人都要合得来：职场心计学第八章 耍
心眼，爱情需要一点“小聪明”：爱情心计学主要参考书目
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《说话办事心计学》

章节摘录

第一章 巧说话，舌头不妨拐点弯：说话心计学1.先看场合后说话话通常不是说给自己听，而是说给别
人听。既然如此，你又怎么能不去考虑一下别人听了这些话，会有什么样的感受呢？不懂“心计”的
人说话，总是不掩饰自己的情绪，不管什么场合，也不问对象是谁，不考虑说话会引起什么后果，心
里有什么就说什么，直来直去，想说啥就说啥，结果无意中便得罪了别人。在客客气气的社交谈话中
，直话直说是致命伤。别误会，这不是在鼓励说谎。这里讲的是一种高深艺术，一种和斗牛相似的艺
术。餐桌谈话的高手能够像斗牛勇士一样，挥洒自如地应付、闪避灾难。有这样一个善于闪躲质问的
人，他的本领令了解他的人都要大喊一声“太妙了”。例如，如果有人问他：“你可曾读过《堂吉诃
德》?”他会回答：“最近不曾，”其实他根本没读过，然而谁会煞风景破坏融洽的谈话？另有一次，
有人问他可曾读过但丁的《神曲》中的地狱篇，他回答：“英文本没读过。”旁人不禁肃然起敬。他
这句百分之百的真话会让人产生3种误解：他读过这诗篇；他精通14世纪的意大利文；他是文学纯粹主
义者，不屑读翻译本。
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《说话办事心计学》

编辑推荐

最简单有效的说话学问与办事技巧。
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《说话办事心计学》

精彩短评

1、书本内容通俗易懂，纸张和价格一般般，不过配送的速度还是不错的。
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